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Rikd se, Ze zacdtky byvaji tézké. Kdyz viak Ing. Jirt
Husdk pred témeér patndcti lety nastoupil do cela
ceského a slovenského zastoupent firmy Somfy,
nemusel se potykat ,,pouze s obvyklymi vyzvami
souvisejicimi s jeho novou roli.

ING. JIRI HUSAK (1966)

vystudoval Strojni

fakultu na CVUT

zaginal ve VKD Kladno a CKD
Slany, pozdéji pracoval

na vedoucich pozicich

v zahrani¢nich firmach. ™~
Poslednich 15 let je jednatelem
a feditelem Somfy pro CR

a SR, od r. 2011 sou¢asné
predsedou predstavenstva
Sdruzeni stinici techniky a jejich
¢asti. V roce 2013 byl finalistou
soutéze Manazer roku

ma rad cestovani, hudbu,
poznavani véeho druhu a dobré
lidi. Zajimaji ho moznosti osobniho
rozvoje sebe i tymu. Pfi vedeni
tymu uplatriuje respekt k nazorim
kolegli a schopnost naslouchat

v kombinaci s odpovédnosti

a pravomocemi na kazdé pozici
a také s narocnosti. | diky

tomu je Somfy firma, ve které
zameéstnanci pracuji radi

Francouzsky vyrobce a dodavatel
fizeni a pohont je se svymi vice
nez 270 miliony koncovych zakaz-
nikll nejvétsi na svété. Jaky byl
jeho vstup na éesky trh?

Spole¢nost Somty u nés byla
zalozena v roce 1996 a ja jsem
do firmy nastoupil az o pét let
pozdéji. Nebyl jsem tedy pri-
mo u jejiho zrodu. Na pocéatku
mého plsobeni zacali odchazet
tehdejsi kolegové a ja se snazil
firmu stabilizovat. Brzy vyslo
najevo, ze méli dlouho dopiedu
plan, ze puvodni firmu pohibi
a na jejich troskach si zalozi fir-
mu vlastni. Méli to dobte pro-
myslené véetné novych vyrobki,
které chtéli prodavat. Dokonce
byli domluveni s majitelem kan-
celari, kde jsme tehdy sidlili, ze
nam neprodlouzi smlouvu a ze
kancelafe pripadnou jim véetné
telefonnich linek se zavedenymi
¢éisly. Také méli k dispozici data-
baze zdkaznikl, které objizdéli
a nabizeli jim své vyrobky. To
vse jsem zjistoval hned v prvnich
mésicich po svém néstupu, kdy
uz jsem zaroven nabiral nové
kolegy. Mé prvni obdobi v Somfy
bylo tehdy opravdu vyzvou.

Jak jste se s takovou skute¢nos-
ti vyrovnaval? Nemél jste chut to
vzdat?



Ta firma mé bavila, a kdyz uz
jsem v té situaci byl, nenapad-
lo mé z ni utéct. Prisli jsme teh-
dy i o ¢ast sortimentu, ne primo
od Somfy, §lo o jiné zahrani¢ni
primyslové motory, které jsme
tehdy na trhu zastupovali. Potom
uz jsme ale jen rostli. Tehdejsi
obraty byly kolem 39 milionu ko-
run. Letosni odhadujeme kolem
350 miliont, rist je nyni zhruba
devitinasobny v porovnéani s do-
bou pied patnécti lety. A nasi by-
vali kolegové? Ta tehdejsi timto
zpusobem vznikld konkurenéni
firma po nékolika letech zanikla.

Také technologie se za tu dobu
vyvinuly. Jak se to odrazilo
na sortimentu, ktery nabizite?
Vétsina nasSich produktt ma
od mého zacatku jiz druhou
nebo treti generaci, coz je pfi-
jemné sledovat. Ted se dosta-
s novou technikou - automa-
tizaci pro rezidenéni bydleni
TaHoma, s niZ si nasi vyvojari
opravdu vyhréli a na kterou se
velmi tésim i proto, ze rozsiti
nas business model. Znamena
totiZ kromé jiného také vétsi
kontakt s nasimi zakazniky,
podporu a rozvoj sluzeb i pro
koncového uzivatele. Nefesime
uz jen ovladani zastinéni, ale

celkovou automatizaci doméac-
nosti, napt. vytapéni a osvét-
leni nebo rtzné bezpeénost-
ni prvky, jako jsou detektory
koure, pohybu, kamery a dalsi
prvky. Uzivatelsky prijemné,
az milé je naprosto jednoduché
a intuitivni ovladani celého
systému prostiednictvim na-
sich aplikaci.

Takova feSeni jsou jiz na trhu né-
jakou dobu znama pod pojmem
inteligentni doméacnost. V ¢em
bude to vase jiné?

Somfy si opravdu dava zale-
Zet na tom, co vyviji. Takze ano,
takovéa technika na trhu urcité
je, ale ja véfim tomu, zZe si zis-
kame oblibu uzivateld tim, jak
je koncipovana ta nase. Jednou
z vyhod je zpétnd vazba.V né-
kterych systémech se po zaslani
pozadavku nedozvite, v jakém
stavu se vaSe zarizeni nachazi.
Na nasi aplikaci vidite, co mate
zapnuté, jestli jste zavreli vrata
a dokonce i to, v jakém néklo-
nu jsou lamely vasich zaluzii...
Unikéatni také je, Ze nas systém
TaHoma dokaze ovladat i pro-
dukty dalsich firem, které jsou
¢leny nasi technické aliance
a vSechny dohromady sjednotit
v jednoduchy a pohodlny sys-
tém. Pracuje bezdratové, mu-

zete zacit s néjakou sestavou
a podle potfeby si postupné do-
koupit dalsi prvky. Aplikace je
potom sama rozpozna a vy jim
upresnite roli v celém systému
nebo néjakém vaSem scénari.
Kazdym rokem tak pribudou
nové vyrobky, které budeme
schopni ovladat.

Dodavate technologie zpfijemnu-
jici bydleni. Zajima vas soucasna
architektura a design?

Samoziejmé. Dokonce jsem
si uz na zakladni skole kreslil
domecky, které jsem mél vymys-
lené do detailli véetné stahovaci
stfechy a bazénu. Architektu-
ru jsem neSel studovat, proto-
Ze jsem na to tehdy nemél dost
odvahy. Dnes bych to rozhodné
zkusil, vim, ze by mé to bavilo.
At uz architektura, véetné té za-
hradni, nebo interiérovy design.
Mam rad casopisy o bydleni,
sleduji nové trendy a bavi mé, ze
to, co nabizime, je soucasti této
oblasti. I zastinéni je designo-
vym prvkem exteriéru i interié-
ru, a mam radost z toho, ze ted
v tomto svété budeme mnohem
vic a staneme se skuteénym srd-
cem domu.

KONTAKT: www.somfy.cz
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